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“以前我一直种植普通的
蔬菜品种，在农业部门技术员
的推荐下，我去山东学习了无
土栽培芽苗菜技术，这个冬季，
我的芽苗菜销售一直火爆，深
受客商欢迎。”说起自己的产
业，陕西省靖边县镇靖镇榆沟
村回家创业的大学生郝文悟心
里美滋滋的。

近日，来到靖边县镇靖镇
榆沟村，只见蔬菜大棚里温暖
如春、绿意盎然。置物架上绿
油油的芽苗菜长势喜人，郝文
悟正忙着打理芽苗菜。

“这一批是昨天刚装盘的
菜，每天要固定浇一到两次
水，还要检查一下看是否成长
健康，像这种根非常白的，就说

明 它 很 健
康，我们就
放心了。”
郝 文 悟 一
边 干 活 一
边 给 笔 者
讲 解 种 植
方法。

目前，
芽 苗 菜 培
育 基 地 已
成功培育出豌豆苗、萝卜苗、黄
豆苗等多个品种的芽苗菜，每
天产出芽苗菜约150公斤，每
公斤能卖到16元。这些芽苗
菜凭借着第一手新鲜、运输费
用低、无中间商差价，深受靖边
县城的超市、蔬菜批发市场、火

锅店的欢迎。
“今后我打算通过网店线

上平台，让绿色的芽苗菜走进
千家万户，打开更广阔的市场
空间，把靖边的绿色芽苗菜推
向周边市县乃至全国各地。”郝
文悟说。 （榆乡）

1月 11日，时值隆冬，一片萧
瑟。但在山东省日照市岚山区高兴
镇厉家湖村国成家庭农场的水培蔬
菜大棚里，却是生机勃勃、绿意盎
然。水培池里，蔬菜青翠欲滴。水
池里，鱼儿自由欢快地游动。于国
成夫妇正在忙着采摘蔬菜。

“快到春节了，家家户户都在准
备年货，我们的蔬菜是供不应求。”
于国成说，“今年特别忙。为了满足
市场需求，我们特别设计了一套‘生
菜加鲈鱼’的礼盒，寓意着生财和年
年有余。”

“现在，人们吃饭既追求口感，
也重视健康，对高品质的蔬菜需求
量大增。我们的水培蔬菜绿色有
机、口感清脆甘甜，深受顾客的青

睐。”在岚山区，水培蔬菜已经成为
餐桌上的新宠，许多餐饮店都从于
国成这里订购。

“我们用营养液代替土壤进行
培育，全程无需施肥、喷药。”于国成
拿起一棵生菜，向笔者展示。菜根
干干净净，清澈的水珠顺着白白的
根，滴滴落下。“这是我们自己配制
的营养液，没有‘科技与狠活’。你
看，我们养鱼的水，就是菜地循环过
来的。”于国成指着门口的鱼池说。

2019年6月，于国成开始种植
水培蔬菜。为了把水培蔬菜推销出
去，于国成没少费功夫。“刚开始，去
市场上卖菜，但是销量并不好。很
多人觉得我们的菜价较高，回家炒
着吃一顿，有些奢侈。”于国成回忆

说，“后来，我发现大家下馆子时，反
而不太在意菜价。于是，我们就转
变销售思路，专供饭店。”

“山东人在饭店点餐，都喜欢来
一盘生菜蘸酱。但市面的酱不是太
咸，就是香料太多，容易盖住蔬菜本
身的香气。”于国成觉得自家的菜，
一定要搭配相得益彰的蘸酱。他开
始找厨师调配，联系工厂生产。“我
把四种不同品种的生菜装为一篮，
每篮搭配一盒定制蘸酱，组合销售，
蘸酱只赠不卖。”于国成介绍，“别看
这盘菜在饭店卖几十块钱，点的人
可多了。”为了售菜，设计了一款蘸
酱，大家都说于国成经营有头脑。

水培蔬菜火起来后，如何运输
成了于国成要解决的问题。“这是我

申请专利的运输盆。把蔬菜固定在
盆里的高密度泡沫板中，泡沫板与
盆底之间有一块空间用来放入营养
液，保障蔬菜运输时的新鲜度。”

“现在，我们这里还承接了研学
活动，为此我设计了一款蔬菜书。”于
国成打开身旁一个精致的纸盒给笔者
展示起来。“这是一个可以模拟水培菜
种植的蔬菜书，绿色的盒子里是配好
的基质。小朋友买回去，把盒子放入
水中，就能在家水培种植小白菜。”

“我们的水培蔬菜以盆为单位出
售，每盆售价10元。”于国成介绍，农
场有四个水培蔬菜大棚，每个占地
700多平方米。以种植叶菜类蔬菜
为主，如乌塌菜、奶油生菜等，年总产
量可达16万盆。 （王飞达 赵心月）

隆冬时节，走进位于湖北
省襄阳市襄州区双沟镇张岗村
的襄阳毛驴生态园，200余头
膘肥体壮、体型健硕的毛驴正
在饮水吃草。

“现在每斤驴肉在60元左
右，通过延长产业链，每头驴的
价值可达 1万多元。”临近春
节，全国各地的消费者慕名前
来购买驴肉系列产品，生态园
负责人崔香富忙得不可开交。

2001年，第一次吃到驴肉
的崔香富，没想到味道鲜美有
嚼劲。襄州本地没有养殖毛驴
的习惯，物以稀为贵，他开始筹

划卖驴肉的生意。每年腊月前
后，购入一批毛驴屠宰后销售，
销售范围逐步从双沟镇扩大到
周边乡镇和襄阳市区。

2019年，崔香富注册成立
襄州区崔香富养殖场，在张岗
村租了200亩岗坡地，首批50
头驴苗进场。几年时间里，他
的养殖场年循环养殖出栏毛驴
近200头。

“毛驴相比其他牲畜，易饲
养、风险小、利润高。出栏一批
填补一批，年收入能超百万
元。”崔香富说，毛驴浑身都是
宝，驴肉口感好、营养高，驴奶

是天然的富硒食品，就连驴粪
也很抢手，是天然的农家肥。

为了提升毛驴的附加值，
崔香富把养殖、育种、屠宰、加
工、餐饮、电商融为一体。他
推出“小毛驴”系列研制产品，
制作出多道驴肉特色菜、卤制
品、阿胶膏等，利用抖音等平
台销售。

如今，崔香富靠着小毛驴
致了富。“3年内将毛驴养殖规
模扩大到1000头以上，年销售
产值破千万元，带动更多农民
养殖毛驴。”崔香富信心满满。

（肖欣 任伟）

水培蔬菜玩出“新花样”
活鱼“活”菜蘸酱搭配寄，组合销售成“年宠”

一头能卖一万元

赶着毛驴奔“钱”程

大棚芽苗菜 种出好光景 1月10日，寒风凛冽，路上
的积雪还未化尽，侯呈义麻利
地收拾绳子、袋子等工具，往车
斗里一放，驾驶农用三轮车小
心翼翼地往镇上为农服务站赶
去。为农服务站里，化肥、农药
等各类农资装满了仓库，一旁，
采购物资的农户正忙着装车、
算账。

今年52岁的侯呈义，是山
东省德州市庆云县尚堂镇北侯
村的种粮大户。之前，侯呈义
种了20多亩地，分布在7个不
同地块，每年夏秋收，只有像他
一样的“大户”起早贪黑地忙，
没有了户户忙秋收的景象。到
了数九隆冬，更是家家“猫冬”。

跟土地打了30多年交道，
侯呈义最有发言权。耕地零
散，种啥的都有。即便有好品
种，成不了规模，效益也不高。再就是地块
小，机械施展不开，种地成本居高不下。曾
有农户因租种耕地产生纠纷，许多农户宁
肯耕地闲置，也不愿意出租，侯呈义一语说
中了乡村产业发展的尴尬。

眼下，乡村变了。各级政府支持发展
适度规模化经营，支持家庭农场、农民专业
合作社、种粮大户等新型农业经营主体，提
升经营规模，引导小农户与现代农业发展
有机衔接。

一条条沟渠被疏通，一座座泵站被重
修，田间路纵横交错，水网密布，大条田一
眼望不到边。看到种地大有赚头，侯呈义
申请了助农贷款，又承包了 200多亩地，
个人种植规模超300亩，成了名副其实的

“种粮大户”。好政策助力下，去年粮食大
丰收，小麦和玉米加在一起，累计亩产均
超过了 2800斤，昔日零散的“巴掌地”变
成了高产田。

（马俊良 李煜群）
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