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“咱们渝北的血橙就要成熟了，最

近订单已经超过5万斤。”近日，离重

庆渝北城区 30公里的石船镇农村电

商综合服务站里，负责人杨鹏正在仔

细核对一场直播后的订单，他身后的

货架上，零星地放着包装好的辣椒等

土特产。

忙碌间隙，他向记者透露了电商助

农的致富经：“依靠电商直播，家乡不少

农产品都‘出山’了。仅是柑橘，去年就

带来超过800万元销售额，今年预计销

售额破千万元。”

33岁的杨鹏返乡创业6年多，不仅

创造了自己的一番事业，还用短视频、

直播、电商三大“法宝”让镇上以往经常

滞销的柑橘等农产品找到了稳定的销

路，带动了上百户村民实现了增收，杨

鹏也成了当地有名的新农人。

返乡创业打造电商助农产业

杨鹏因为家庭条件限制，他年少跟

随父母外出云南务工。2012年，杨鹏带

着积蓄回到了石船镇，成立了自己的皮

鞋店。

那时，镇上刚流行起网购风，杨鹏

作为为数不多懂电脑的年轻人，不少乡

亲经常委托他网购，他便在看店之余帮

乡亲做起代购生意。

时间一久，杨鹏发现，既然乡亲有

购买的需求，也经常会有寄出土特产的

需求，那能不能将乡亲们的土特产通过

电商平台代售出去呢？

考察一段时间后，杨鹏找到了可

以合作的农户，自己便开始尝试注册

镇上第一家农产品销售网店。抱着试

一试的心理，杨鹏在2017年注册了渝

北区石船镇农产品电商账号。简单打

理后，当年他就将当地的血橙上架到

电商平台。

店铺上线头一天就迎来了浙江的

买家，第一单78元的订单让杨鹏和乡亲

们看到了销售的希望。仅仅一个月，店

铺就卖出了2万元的血橙，比当地淡季

的销售价格翻了几番。

因为这次尝试，杨鹏开启了通过电

商销售农产品的路子。在他的发货单

里，上海、宁波、南京、广州的顾客都有，

订单最多时一天能发出上万斤各种土

特产。他和农户们尝到了甜头。

直播带货带出千万元产值

有了血橙的销售成绩，杨鹏底气

更足了，5月卖枇杷、7月卖竹笋、11月

卖血橙……仅仅一年销售额就超过

160万元。

销售额节节攀升，杨鹏却高兴不起

来。原来，虽然订单量上去了，可是人

工、物流、包装成本仍然居高不下。同

时，虽然有了淘宝店铺，但是单一的店

铺仍然可能面临滞销风险。为了店铺

销售，还需要不少推广的成本。

思前想后，杨鹏想到了通过直播打

开销路，同时不放弃线下销售，结合石

船镇电商中心和线下实体店铺，为当地

的土特产找到更多销路。

注册了店铺的直播账号后，杨鹏聘

请了多位当地村民进行电商直播，自己

也亲自上阵，在每季应季水果上市时卖

力“吆喝”。用杨鹏的话来说：“我们的

直播没有什么技巧，就是用淳朴的乡情

打动顾客。”

如今，杨鹏的农产品账号已经积累

了近2万粉丝。通过直播带货，当地的

水果销售量也节节攀升，从最初的160

万元，增加到了上千万元，还让“养在深

闺”的渝北血橙、脐橙等多种土特产走

出了一个个小山村，卖向全国各地。

（据《重庆日报》）

“欢迎陆续来到直播间的家

人们，大家看一下这盆都是精品，

我们现在都是按照双十一的价格

发售，有喜欢的家人们抓紧挑选，

好品不多……”近日，在山东省高

唐县锦鲤小镇的电商直播间，徐

马新村村民将一条条体格健美、

色彩艳丽的锦鲤通过手机摄像头

展示给线上网友，一旦有人下单，

工作人员就将被看中的锦鲤充氧

打包，等待下午集中发货。

近些年，象征着富贵和好运

的锦鲤，成了当地名副其实的“富

贵鱼”。在高唐县三十里铺镇出

发，锦鲤不但“游”向全国，还“游”

进了电商直播间。而每年的“双

十一”前后，高唐众多锦鲤企业更

是会进行上百场直播，主播们比

平时更加忙碌，小小锦鲤又掀起

一波销售热潮。

随着网络的日益发展，在锦鲤销售渠

道方面，三十里铺镇创新“互联网+”模式，

广泛与上百家锦鲤销售相关的水族馆、电

商、直播销售厂家密切合作，锦鲤营销经

纪人达160余名，锦鲤微拍堂、锦鲤专业

销售群及电商直播以其个性化、便捷、快

速灵活的特点成为锦鲤销售方式新宠。

“我们借助微拍堂、天猫、抖音、快手

等平台，建立中国锦鲤直播平台，培育电

商直播千人团队，加快锦鲤产业电子商务

发展。2021年通过快递的锦鲤订单高达

10万件，销售金额上亿元，真正让小锦鲤

‘游’出了大产业。”三十里铺镇党委书记

金超说。 （据中国网）
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“90后”新农人返乡创业
用直播电商卖出千万元产值土特产


