
®

版8
编辑：张朝辉 校对：董文兰 美编：王樱羽 2023年12月5日 星期二

农产品电商
码上订报码上订报码上看报码上看报

印刷：西安蓝星新技术开发有限责任公司(西安市新城区东方厂北门) 发行：中国邮政集团有限公司陕西省报刊发行局 广告经营许可证:61040320190016 年定价：198元

老“菜经纪”
念起网上卖菜新“经”

五彩椒3个一盒，丝瓜2根一包，

每个西蓝花都要用网袋和保鲜膜单

独包好……

每天，在山东省寿光市纪台镇孟

家村的寿光市令欣蔬菜专业合作社

（以下简称“令欣合作社”）的加工车

间，社员们都要对新采摘的蔬菜进行

精细包装。随后，这些蔬菜将通过多

家电商平台，送到北京、上海、广州等

城市居民的餐桌。

目前，这家合作社通过电商等新

渠道销售的蔬菜达到1.5万吨，年销

售额过亿元，占蔬菜总产量的2/3。

合作社负责人孟令欣，也实现了从老

“菜经纪”向对接电商的“新农人”的

转变。

纪台镇位于寿光市南部，紧邻冬

暖式蔬菜大棚的发源地寿光市孙家

集镇，这里也是寿光大棚起源较早的

地区。从1998年起，孟令村成立蔬

菜代办点，成为帮客户找蔬菜的“菜

经纪”。2008年，他带领村民发起成

立了令欣合作社。

从事蔬菜购销多年的孟令欣，深

感蔬菜价格波动对菜农造成的损

失。“市场有个买涨不买跌的心理：当

蔬菜涨价时，客商大量收购，本地的

菜甚至不能满足客户需求；落价时，

又没人来收，导致滞销。”

近年来，国内生鲜电商平台的

兴起，让孟令欣看到提升菜农收入

的新空间。“如果成为平台的供应

商，只要保证质量，基本能保证蔬菜

价格和销量稳定。”从2018年起，合

作社开始跟国内卖菜电商平台对

接，成为供货商。

为了保证蔬菜质量，在种植环

节，令欣合作社内部实现了“六统

一”。在严把蔬菜质量方面，蔬菜采

摘上市之前，检测人员都要去大棚里

采摘样品进行检测并出具检测报告，

经检测合格后才允许采摘上市销

售。上级农业部门定期会来合作社

进行抽检。

刚对接上电商平台没多久，蔬菜

包装上又遇到了新难题。一次，一批

装在塑料周转箱里发往南方的丝瓜，

由于在运输过程相互摩擦，导致部分

表皮变黑，影响了外观，对方要求退

货，合作社一下亏损了几十万元。

传统的蔬菜销售场景中，不管是

在农贸市场还是超市，都是消费者亲

自挑选，购买之后，不存在退货的问

题。因此，对个头、机械伤等要求不

严格。但在电商销售场景中，哪怕出

现轻微的质量问题，如表皮机械伤，

都容易引起消费者投诉。这件事让

孟令欣意识到，对接电商销售平台，

除了保障质量，还要重视蔬菜的规

格、外观包装等。

于是，合作社开始在蔬菜分级和

包装上下功夫。一方面，根据客户要

求，提供各种规格的蔬菜，另外，新上

智能分拣设备，提高包装效率。

经过几年摸索，2020年国庆前

夕，令欣合作社迎来了电商平台订单

量的暴增，合作社最终在电商这一新

型市场中站稳了脚跟。最近3年，合

作社电商平台供货量持续提升，销售

额过亿元。

令欣蔬菜专业合作社在保证蔬

菜质量的同时，还通过精细包装，找

到了稳定的电商销售渠道。

目前，令欣合作社先后与盒马鲜

生、淘宝、供销e家、叮咚买菜等多家

电商销售平台和社区团购建立了长

期合作关系。

目前，合作社现有绿色蔬菜种植

基地1017亩，带动周边农户3000多

户，带动蔬菜种植基地6500亩。

（据《农村大众》）

在甘肃礼县，总面积达60万亩的苹

果产业带成为一道夺目的绿色风景线。

礼县苹果作为国家地理标志保护产品，

是当地群众重要的致富产业。新农人电

商赵映家就在礼县苹果核心产区长兴

镇，他们家种植苹果已经有60多年，但

在他看来，真正为苹果产业插上梦想翅

膀的还是电商。

2016年，赵映回到家乡触网电商。

家里的20亩苹果园是赵映的实验田，赵

映注册了网上小店，还在朋友圈发微信

推销，当年家中的苹果就通过这个渠道

销售一空，价格比收购价高。

让家乡的苹果打开销路，使好苹果

有好价钱，这样就能助农增收。在电商

创业路上，赵映始终将品质放在第一

位。引进苹果分拣机，实现苹果全自动

分拣，不仅可查苹果的外伤，还可以探苹

果的“内伤”。

“我们的分拣机有红外线，就像给苹

果照B超一样，可以探测苹果内部是否

有黑心、有虫害，从而将最好的品质呈现给消费

者。”赵映解释自己的品控。

电商飞速发展的几年，赵映也享受了电商红

利。但是，随着电商竞争越来越激烈，电商产业

也开始大浪淘沙，只有真正愿意钻研的从业者才

会沉淀下来。

“我们也愿意发10斤装的苹果，简单方便，

可是网友需求多元，有的网友只想买几个尝尝，

多了不感兴趣。为此我们推出了3斤装，打造家

庭分享模式，在网上销售很火。”赵映说，电商不

是一尘不变，只有以顾客为中心，才能在各种风

浪中稳步前行。 （据中国甘肃网）
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